Geldmanagement

Die 70/30 Regel!

Du bist selbständig… wann denkst du kannst du dir deinen ERSTEN GEWINN auszahlen?

Du verkaufst 800,- €

800,00 €

400,00 € - 50% Handelsspanne

_______________________

400,00 €  ( dein Gewinn!  RICHTIG?

Im Prinzip schon, aber hast du schon alles was du für den Geschäft brauchst? 

Die meisten antworten mit NEIN – weil man nicht immer gleich alles auf einmal

Kaufen kann und das auch nicht MUSS bei Mary Kay!

Daher gibt es die 70/30 Regelung…

Nehme 70% deines Umsatzes und stecke es wieder in Verkaufsware und Vorführware!

Behalte 30% für dich als Lohn für deine Arbeit!

Somit investierst du 560,- in neue Verkaufsware und planst somit dein Geschäft.

D.h. du hast Ware für 1.120 € daheim mit der du arbeiten kannst.

Und behältst für dich 240,- €!
Wenn du alles ausgibst, kannst du keine Ware kaufen und das behindert maßgeblich

Deinen Erfolg!

Hier ein paar Tips zum Geldmanagement:

1. Wenn du 3 GPS hast im Monat mit jeweils 3 Personen, solltest du für alle 9

Personen die Ware gleich da haben! In Vorkasse musst du IMMER!
Berechne DEINEN persönlichen Warenbestand!
2. Überlege dir die Anschaffung einer Kredit Karte. Du kannst deine

Ware mit der Karte bezahlen und begleichst diese erst am Ende des

Monats – so hast du genügend Zeit in GPS Geld zu verdienen und die

Ware gleich an die Kunden raus geben! Kein Vorstrecken der Kosten!
3. Errechne dir jeden 01. des Monats wie viel Termine du 

halten willst oder halten willst. 

Bestelle deine 50% Bestellung in den ersten 3 Tagen des neuen Monats

Um den ganzen Monat deine 50% zu haben.

Mary Kay ist ein Geschäft das du selbstständig führst… eine Selbstständigkeit mit jeder Menge Unterstützung! Es wirft einiges für einen ab wenn man es 

SELBST und STÄNDIG tut!

